,utc AMELIORATION DE LA RENTABILITE D'UN CABINET COMPTABLE : Réduire les coits liés a la
st do oo facturation représente un gain important par rapport aux coits globaux du cabinet

Compieqne Master UTC - Baye Modou GUEYE M2 (QPO) - PROJET DE FIN D’ETUDE- 2016-2017 - www.utc.fr/master-qualite, réf n°393 Master Qualité et Performance
dans les Organisations

Les 5 Enjeux majeurs de la Gestion des documents
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